
BANEXI VENTURES
PARTNERS LÈVE UN FONDS
DE 130 MILLIONS D’EUROS

■ La société de capital-risque Banexi
Ventures Partners vient de lever un
fonds de 130M€. « Il a été souscrit
en quelques semaines par des inves-
tisseurs européens de référence»,
indique la société. Les fonds provien-
nent à 50% d’investisseurs internatio-
naux. Des dirigeants de sociétés 
de technologie sont également invités
et contribuent à l’expertise du fonds.
Rappelons que Banexi Ventures
Partners investit notamment dans des
start-up de l’industrie du semi-
conducteur ainsi que dans le domaine
de l’Internet et des technologies liées
à la mobilité. «Cette levée rapide est
une excellente indication de l’appétit
retrouvé des investisseurs pour la
technologie et le capital risque euro-
péen», estime la société. J.M.

ALTRAN AMORCE UNE
RÉFLEXION STRATÉGIQUE

■ Altran, société de conseil en tech-
nologies, vient d’annoncer une forte
diminution de sa perte nette : cette
dernière n’a plus représenté que
2,1 millions d’euros pour l’exercice
2004 (clos fin décembre dernier)
contre 92 millions en 2003. L’an
passé, le chiffre d’affaires de la 
société a, quant à lui, progressé 
de 6% à 1418,7M€. A l’occasion 
de la publication des résultats de sa
société, Christophe Aulnette, nouveau
directeur général du groupe, a annoncé
un plan dit “Altran 2008” qui com-
porte une réflexion stratégique et des
mesures d’amélioration de la rentabi-
lité. La réflexion stratégique portera
sur une définition de l’offre pour les
clients, la recherche de segments de
marché plus porteurs et l’instauration
de priorités dans le déploiement géo-
graphique. Cette réflexion, qui sera
présentée aux actionnaires lors de

l’assemblée générale du 29 juin pro-
chain, sera suivie du lancement de dif-
férents chantiers : évolution de l’orga-
nisation, mise en cohérence de l’offre,
amélioration de la relation client, défi-
nition de la politique de développe-
ment des ressources humaines,
réflexion sur la marque, etc. 
Pour retrouver des bénéfices, la direc-
tion d’Altran a défini quatre axes de
travail : rationalisation du portefeuille
d’activités, optimisation du fonctionne-
ment opérationnel, réduction des
coûts non productifs et maîtrise des
coûts de la structure décentralisée.
Toutefois, après l’annonce des résul-
tats le 18 avril, les investisseurs 
ont affiché leur déception : dans la
journée, l’action Altran a chuté de
17,5% à 7,25 euros. D.G.

LG ELECTRONICS 
A L’INTENTION DE
CONSTRUIRE UNE USINE
EN EUROPE DE L’EST

■ Le groupe sud-coréen LG Electronics
a l’intention de construire une usine
en Europe de l’Est et d’accroître 
les capacités de son site mexicain
afin de se hisser au premier rang
mondial de l’électroménager d’ici

2007. Il a précisé tabler sur un chiffre
d’affaires de 14 milliards de dollars
(10,8 milliards d’euros) dans l’électro-
ménager en 2007, contre 10 milliards
prévus cette année. J.M.

LA BATAILLE DES FORMATS
DE DVD HAUTE CAPACITÉ
SERA-T-ELLE ÉVITÉE ?

■ Sony, le principal promoteur du 
format Blu-ray, aurait entamé des
négociations avec les tenants du for-
mat concurrent, le DVD-HD, soutenu
par Toshiba et Nec, pour éviter une
guerre des formats du disque optique
haute capacité grand public. Les deux
groupes d’industriels (Blu-ray Disc
Association et DVD Forum) seraient
sur le point de parvenir à une harmoni-
sation des couches de haut niveau
des protocoles de transfert, des fonc-
tions d’interactivité (le groupe Blu-ray
proposerait la plate-forme MHP tandis
que le DVD Forum pencherait pour 
un dérivé de l’application MSTV de
Microsoft), mais aussi de certains
aspects physiques des deux formats
incompatibles. Pour les studios et les
fournisseurs de contenus vidéo, il
serait ainsi possible de produire plus
facilement un même titre en haute

définition puis de le diffuser dans les
deux formats. De leur côté, les fabri-
cants devraient pouvoir développer 
à moindre frais des matériels compa-
tibles avec les deux formats. Les pre-
miers lecteurs et graveurs supportant
les deux formats de DVD haute capa-
cité devraient arriver sur le marché
dans le courant de l’année 2006. N.K.

DEUX CONTRATS 
AVEC DES TAÏWANAIS
POUR A NOVO

■ Le réparateur A Novo vient de
conclure deux nouveaux contrats. 
Le premier est un contrat exclusif 
d’un an, renouvelable, avec Sampo,
fabricant taïwanais d’écrans plats. 
Ce contrat porte sur la personnalisa-
tion et la réparation des écrans plas-
mas destinés au marché européen.
C’est le centre A Novo de Saronno
(Italie) qui se chargera de ces 
opérations. Le second est un contrat
d’un an, renouvelable, avec Mitac,
fabricant taïwanais. Il porte sur la
réparation d’ordinateurs portables
destinés au marché français. 
C’est au nouveau centre de
Beaucouzé (Maine-et-Loire) qu’incom-
beront ces réparations. D.G
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LES PREMIERS
ÉQUIPEMENTS CERTIFIÉS
WIMAX SERONT
DISPONIBLES FIN 2005

■ Selon le Forum Wimax, les premiers
équipements dotés du label “Wimax
certified” seront disponibles vers la
fin de l’année. Cetecom, le laboratoire
espagnol chargé de ces travaux de
certification, devrait en effet démarrer
en juillet prochain les tests de maté-
riels compatibles avec la norme 
IEEE 802.16-2004, norme sur laquelle
est fondé le standard Wimax. Les cer-
tifications porteront en premier lieu
sur les équipements pour boucle 
locale radio fixe obéissant aux profils
TDD (Time Division Duplex) et FDD
(Frequency Division Duplex) et fonc-
tionnant dans la bande 3,5GHz 
avec des canaux de 3,5MHz 
de bande passante. P.A.

■ Samsung Semiconductor a 
terminé le premier trimestre 2005 
sur un chiffre d’affaires en hausse
de 9% sur un an, à 4120 milliards
de wons (3,11 milliards d’euros)
mais en baisse séquentielle de 6%.

MARC MORTUREUX À LA TÊTE DES
LABORATOIRES D’ESSAIS EUROPÉENS

Marc Mortureux, 44ans,
vient d’être élu à la prési-
dence d’Eurolab, fédération
européenne des labora-
toires d’essais, d’analyse et
d’étalonnage, qui regroupe
plus de 4 000 laboratoires
répartis dans 24 pays
d’Europe. Lieu de concerta-
tion et de réflexion, Eurolab
est aussi un interlocuteur privilégié de la Commission
européenne pour l’harmonisation des réglementations
et des normes techniques. Marc Mortureux était pré-
cédemment président d’Eurolab France et, par
ailleurs, directeur général, depuis 1999, du
Laboratoire national de métrologie et d’essais (LNE).

PAUL BENTLEY REMPLACE FABRICE
MOIZAN À LA DIRECTION DES VENTES
EUROPÉENNES DE CYPRESS

Paul Bentley, jusqu’ici directeur des ventes de
Cypress Semiconductor pour l’Europe du Nord, va
étendre ses attributions à l’ensemble du Vieux
Continent. Après avoir démarré sa carrière chez plu-
sieurs distributeurs dont Memec, Paul Bentley était
entré chez le fabricant de circuits intégrés en 1996,
justement pour y diriger la distribution au niveau euro-
péen. Dans ses nouvelles fonctions, il remplace le
Français Fabrice Moizan, en poste depuis l’automne
2002. Ce dernier vient en effet de rejoindre la start-up
britannique Icera Semiconductor, qui développe une
famille de processeurs bande de base pour la radio-
téléphonie 3G. Fabrice Moizan participe actuellement
en tant que directeur des ventes Europe à la mise en
place d’un centre de R&D basé à Sophia-Antipolis,
dont les effectifs, actuellement d’une dizaine de
concepteurs, devraient atteindre la cinquantaine d’ici
la fin de l’année.

LE PRÉSIDENT D’INGENICO DÉMISSIONNE

Le président d’Ingenico, Yves Sabouret, vient
d’annoncer sa démission lors de l’assemblée géné-
rale du spécialiste des terminaux de paiements. Elle
intervient moins d’un an après son accession au

poste de p-dg. Le prédécesseur d’Yves Sabouret,
Jean-Marie Descarpentries, avait exercé une présidence
encore plus courte puisqu’il avait démissionné en mai
2004 après avoir été en poste pendant dix mois.

MARK THOMPSON PREND LES RÊNES
DE FAIRCHILD SEMICONDUCTOR

Le fabricant américain de
semiconducteurs discrets et
standards Fairchild
Semiconductor vient de nom-
mer Mark Thompson au poste
de président et directeur exé-
cutif de la société. Le 4 mai
prochain il succédera à Kirk
Pond qui a pris en charge la
direction de la société depuis
sa sortie du giron de National Semiconductor en
1997. Mark Thompson a rejoint Fairchild l’année der-
nière et était précédemment vice président et direc-
teur technique du groupe électronique OEM de
Raychem, avant son acquisition par Tyco où il a dirigé
la division composants de puissance.

SERGE TCHURUK CHOISIT 
MICHAEL QUINGLEY À LA DIRECTION
GÉNÉRALE D’ALCATEL

Le p-dg d’Alcatel, Serge Tchuruk, a choisi de nom-
mer Mike Quigley au poste de directeur général de
l’équipementier télécoms, rapporte le Wall Street
Journal. Michael Quigley, 52 ans, dirige actuellement
les activités de réseaux fixes d’Alcatel ainsi que les
opérations nord-américaines du groupe.

LOUIS-MICHEL MORRIS DIRECTEUR
GÉNÉRAL D’UBIFRANCE

D’ici la fin du mois d’avril, Louis-Michel Morris,
57 ans, deviendra directeur général d’Ubifrance,
agence dont le rôle est de favoriser le développement
international des entreprises. Louis-Michel Morris a
une expérience des services apportés au développe-
ment international des entreprises dans le cadre de
fonctions occupés à l’étranger, dans les postes
d’expansion économique, à Francfort, New-York,
Sydney, Toronto, et dernièrement, à Shanghai où il
était le chef de la mission économique.


